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A CRM系统介绍



客户和销售管理CRM系统，销售活动数智化

赋予企业更完善的客户交流能力，最大化客户的收益率，帮助企业创新销售管理模式和客户运营机制。

链接企业销售端
ü 产品展示
ü 产品销售
ü 客户注册
ü 下订单
ü 活动/促销
ü 产品推荐

    CRM系统
ü 客户管理
ü 销售活动
ü 客户服务
ü 数据分析
ü 商业智能
ü 团队管理

系统集成互通
ü 与ERP集成

ü 与SCM集成

ü 与财务集成

多系统数据互通

帮助CRM业务决策
CRM赋能给销售

客户和销售管理CRM，承上启下的销售数智化

智造云CRM系统，以"客户关系一对一理论"为基础，通过对企业业务流程的重组来整合用户信息资源，增强
客户关系，降低企业运营成本，提高企业经营效率，可以让销售可以更简单一点，业绩飞起来。

电脑端 手机钉钉



客户和销售管理CRM系统，为企业创造价值

借助于智造云C R M ，实现销售、营销、服务 全流程



客户和销售管理CRM系统：有哪些特点和优势？

第4代CRM
Web + 移动

定位于中小型
纺织服装企业

数据分析能力
很丰富 很强大

  更低成本的
按需定制开发

  不满意？
  全额退款！

   更更更便宜！

智造云CRM = 

客户 + 销售 + 数据分析 + 团队



客户和销售管理CRM系统，系统一览：登录



客户和销售管理CRM系统，系统一览：桌面



客户和销售管理CRM系统，系统一览：客户

备注：
CRM系统可以根据企业的客户特点，可以自主添加和修改字段信息，比如信用、品
类、采购量等专有属性。



客户和销售管理CRM系统，系统一览：联系人



客户和销售管理CRM系统，系统一览：商机



客户和销售管理CRM系统，系统一览：产品

备注：
产品信息的基础数据与ERP集成统一，在CRM中还可以维护和更新用于营销和分析
的更多产品信息。



客户和销售管理CRM系统，系统一览：客户分析



客户和销售管理CRM系统，系统一览：员工分析



客户和销售管理CRM系统，系统一览：销售分析



客户和销售管理CRM系统，系统一览：业绩分析



客户和销售管理CRM系统，系统一览：产品分析



客户和销售管理CRM系统，系统一览：员工业绩排行



客户和销售管理CRM系统，系统一览：业绩完成情况



客户和销售管理CRM系统，系统一览：销售日程



客户和销售管理CRM系统，企业管理后台



B CRM延伸：后续一些可拓展

 CRM系统延伸：智造云科技后续可提供的一些可拓展方案
    ---》与阿里钉钉集成：审批、数据、报表、查询   
    ---》与企业微信集成：客户服务、营销、通知、私域
    ---》与智造云ERP集成
    ---》与金蝶、用友等ERP集成



系统可延伸计划：CRM系统可扩展到手机钉钉端



系统可延伸计划：CRM系统可扩展到手机钉钉端



系统可延伸计划：CRM系统可扩展到企业微信端



客户和销售管理CRM系统，V4.0功能清单



客户和销售管理CRM系统，V4.0功能清单



客户和销售管理CRM系统，V4.0功能清单



客户和销售管理CRM系统，V4.0功能清单



客户和销售管理CRM系统，V4.0功能清单



客户和销售管理CRM系统，V4.0功能清单



客户和销售管理CRM系统，V4.0功能清单



C CRM实施和使用



客户和销售管理CRM系统：费用构成 

系统使用费  +  实施和培训费(仅首年)  +  运维服务和按需开发费

费用说明：

1）系统使用费，有：按年付费  和 1次性付费 两种价格方式；

2）实施和培训费：仅首年需要，为1次性费用；

3）运维服务，包括：系统运行维护、数据管理、技术支持、咨询、少量按需二次开发，第1年免费提供；

4）按需开发费：按照企业的实际需求进行二次开发，计费方式为：需求工作量 * 人天单价；



时间工期说明：

1）以当前CRM系统V4.0为基础进行实施和应用，时间在不考虑需要进行较大差异化需求二次开发的情况下；

2）关于收集资料、数据整理、培训和辅导、第3方系统集成等方面，因人、因企业而不同，依具体情况而定。

客户和销售管理CRM系统：项目步骤和时间工期预计 

≈3天 ≈2天 5 -10天

实施和培
训、数据



感谢收阅       Thanks！

智造云科技
2025年4月


